
OPORTUNIDADES DE NEGOCIO
“Miles de visitantes, miles de oportunidades de negocio.”

CONTACTOS
Contactos a los que de otro modo sería impensable llegar.
Las ferias de construcción HOME MEETING son el lugar 
donde se generan relaciones comerciales de las que 
surgen grandes proyectos en el sector de la construcción.

Muchos de nuestros clientes han cerrado proyectos de 
cientos de miles de euros, gracias a los contactos que
han hecho durante la feria de construcción.

Oportunidades negocio que solo vas a poder encontrar 
exponiendo en nuestras ferias.

VISIBILIDAD
El lugar donde se presentan las novedades más 
importantes del sector de la construcción. Tu empresa 
visible ante miles de personas. 

CONFIANZA
Participar en una feria, es que tu empresa transmita 
estatus, prestigio y confianza a tus potenciales clientes. 
Es transmitir que eres una empresa seria, sólida y con la 
que se puede trabajar con total seguridad. 

VENTAS
Muchas de las empresas que han participado en nuestro 
evento, se han ido ya con nuevos clientes, contratos, 
ventas… una feria es un centro de negocios donde fluyen 
las ventas y las negociaciones. Es una oportunidad 
comercial que cualquier empresa tiene que aprovechar
sin dudar si quiere estar dentro del sector. 

¿QUIERES DARLE UN IMPULSO 
COMERCIAL A TU EMPRESA
PARA CAPTAR NUEVOS CLIENTES
Y AUMENTAR TU VOLUMEN
DE NEGOCIO?
Las ferias de arquitectura, construcción y proveedores HOME 
MEETING son la mayor oportunidad para generar relaciones 
comerciales, captar nuevos clientes y nuevos proyectos para tu 
empresa.

A nuestro evento acuden prescriptores, arquitectos, interioristas, 
promotores, constructores, fabricantes, distribuidores, instaladores
y cliente final, en búsqueda de proveedores y productos para sus 
proyectos y construcciones, además de generar contactos de alto 
valor con decisores finales y partners estratégicos.

Tres días intensivos para recibir a miles de visitantes profesionales
y particulares, recibir cientos de presupuestos, proponerte participar 
en nuevas obras, nuevos proyectos, fortalecer tu imagen de marca
y hacer networking con contactos de los que puedan surgir grandes 
relaciones comerciales.

La mejor ayuda para tu desarrollo de negocio 
y para que hagas crecer la facturación y 
cartera de clientes de tu empresa.

CONTACTAR CON PRESCRIPTORES 
NUNCA HABÍA SIDO TAN FÁCIL
En HOME MEETING tenemos contacto con los 
prescriptores, arquitectos, interioristas, promotores
y constructores más importantes de cada ciudad.

Ellos participan activamente en nuestros eventos
y se implican al máximo en el networking con
nuestros expositores, para conocer todas las
novedades del sector.

NETWORKING CON ARQUITECTOS I INTERIORISTAS 
I CONSTRUCTORES I PROMOTORES I POLITICOS I 
EMPRESARIOS HOTELEROS I y mucho más…

“EL MAYOR EVENTO
CREADO PARA

GENERAR NUEVAS
OPORTUNIDADES

DE NEGOCIO”.LA FERIA DE ARQUITECTURA,
CONSTRUCCIÓN Y PROVEEDORES

NETWORKING B2B ¡Servicio 
exclusivo de HOME MEETING!
Si estás familiarizado con participar en ferias de 
construcción, sabrás que esto no te lo da nadie y 
tiene un valor comercial altísimo: un comercial de 
nuestro equipo te acompaña durante los 3 días de 
feria, para presentarte contactos B2B y generar para 
tu empres grandes oportunidades de
negocio.

Te conectamos con arquitectos y prescriptores, te 
conectamos con otros empresarios y en definitiva tu 
comercial de HOME MEETING asignado, tiene como 
objetivo que salgas de la feria con una cartera de 
contactos que de otro modo sería impensable haber 
conseguido.

“Muchos de nuestros clientes nos han llegado a decir, que aunque no 
hubiese venido nadie a la feria, solo de los contactos que les hemos 
presentado nosotros, ya tienen más que amortizada su participación”.

“En solo 3 días vas a realizar EL 
TRABAJO COMERCIAL DE TODO 
UN AÑO.”

EL NETWORKING
“En la feria de construcción se cierran los 
contratos de los proyectos más potentes”

Por nuestros eventos pasan arquitectos, diseñadores de interiores, 
promotores, constructores, industriales, fabricantes, empresarios, 
directores de grupos hoteleros y muchos más contactos de alto 
valor.

PEP PARROT
HNOS. PARROT CONSTRUCCION

PATROCINADORES IBIZA HOME MEETING

“Una gran idea que servirá de centro de negocios
para los profesionales del sector.”

MARC RAHOLA
C.E.O.

OD GROUP

“Un evento necesario y que nosotros
apoyamos desde el principio.”

JESÚS VECILLA
C.E.O

URCOISA

“Una gran oportunidad de conocer
nuevas empresas y encontrar

nuevos proveedores.”

ETIENE DECORNET
GERENTE OBRAMAT BALEARES Y 

PATROCINADORES HOME MEETING GROUP

“Aunque somos una empresa internacional que
ya facturamos más de 300.000.000€ anuales en

España, HOME MEETING nos da posicionamiento
de marca y una excelente visibilidad

en las ciudades donde colaboramos.”

DIEGO CALVO
C.E.O

CONCEPT HOTEL GROUP

“Una muy buena oportunidad para que
las empresas hagan Networking.”

ABEL MATUTES JR.
C.E.O.

PALLADIUM HOTEL GROUP

“Una gran apuesta que da a las empresas
la oportunidad de hacer negocios.”

TONI MASIAN
C.E.O

GRUPO ALUMED

“Gracias a HOME MEETING
hemos cerrado un contrato

de más de 10 millones de euros.”

JORDI CARREÑO
ARQUITECTO EN
ESTUDIO VILA 13

“Un escaparate para las empresas.”

JAIME ROMANO
ARQUITECTO EN

ROMANO ARQUITECTOS

“La mejor manera de presentar
nuestro trabajo.”

DAVID BERLANGA
PRESIDENTE DELEGACIÓN
DE IBIZA Y FORMENTERA,

DEL ILUSTRE COLEGIO OFICIAL
DE INGENIEROS TÉCNICOS

INDUSTRIALES DE LAS ISLAS BALEARES

“Home Meeting nos ha dado
una gran visibilidad y nos ayuda

con nuestra comunicación.”

Patrocinadores:

Fernando Pérez del Pulgar
969 ARQUITECTOS

Enrique Cacopardo Naranjo
CACOPARDO ARCHITECTS

Andrea Arqués
CAPSULA STUDIO

Jorge Chacón Jiménez
CHACON ARQUITECTOS

Luís Chamizo Díez
CHAMIZO ARQUITECTOS

Alejandro Jiménez Ortíz
CMYK ARQUITECTOS

Javier González Montero
DIKA ESTUDIO

Fernando Gómez Huete
HUETE ARQUITECTOS

Juan Goñi Uriarte
KLIC ARQUITECTOS

Daniel Martin Ferrero
MARTIN FERRERO ARCHITECTURE

Daiane Miccoli
DAIANE MICCOLI INTERIORS

Raúl Torres Rubio
ARQUITECTURA TORRES Y ASOCIADOS 

Teodoro Cabrilla
CABRILLA ARQUITECTOS

Alejandro Espinosa Blasco
E2B ARQUITECTOS

Juanjo Garrido Balaguer
GARRIDO STUDIO 

Mario Fernández Forcada
WHATSARQ ARCHITECTURE

Noemí Rodríguez Gómez
ESTUDIO KISMET

David MartÍnez Jofre
MINIMAL STUDIO

Rubén Muedra Ortíz
MUEDRA ARQUITECTURA

Antonio Domenech
VIBRA HOTELS

Miquel Lacomba
MIQUEL LACOMBA ARCHITECTS

Antonia Piza + Ricardo Peláez
3I5I3 ARQUITECTES

Jaime Sanahuja Rochera
ARQUEHA ARQUITECTURA Y URBANISMO SLP.

Jaime Salva
ESTUDIO DE ARQUITECTURA E INTERIORISMO

Ma Teresa Fernández De La Oliva
+ Antonio Coronado Larralde
 OLIVA PROJECTS

Vicente Tomás
 SCT ESTUDIO DE ARQUITECTURA SÁNCHEZ
CANTALEJO TOMÁS ESTUDIO DE ARQUITECTURA

Manuel Clavel
CLAVEL ARQUITECTOS ASOCIADOS SLP

Miguel Maíz Córdova
MAÍZ & DÍAZ ARQUITECTOS

Iván Torres
IVÁN TORRES ARQUITECTOS

Nadia Canet & Luisa Martí
COR ARCHITECTURE + DESIGN

Algunos de los prescriptores:

LOS EXPOSITORES
“Empresas locales, nacionales e internacionales. 
Actúa local, piensa global.”

Algunos de nuestros clientes:
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¡El mayor impulso comercial
para tu empresa!

Publicaciones
en Facebook e 

Instagram stories

Grabación
de entrevista en tu 
stand y posterior 
difusion en redes

Fotos de
tu stand y posterior 
difusion en redes

EL PLAN DE MARKETING
“Un año de visibilidad para tu empresa ante miles
de usuarios”.

Refuerza la imagen de tu empresa y tu presencia de marca
con nuestro plan de MARKETING DIGITAL.

Tu negocio será visible en nuestras REDES SOCIALES,
frecuentadas por profesionales del sector y contactos de alto valor.

LOS TESTIMONIOS
¡Escanea los QR y escucha opiniones
de clientes reales!

Josema Segura
QUÍMICAS NOVELDA

"Una feria superinteresante. Estamos obteniendo 
un montón de contactos. Ya hemos contratado 
Mallorca y Marbella para el año que viene."

María Lázaro
HNOS. PARROT

"Me ha parecido espectacular, sobre todo las 
sinergías que  se crean con todas las empresas

en pro de crear nuevos proyectos."

Blas Hernández
COCOQ

"Un punto de encuentro muy interesante 
donde podemos interrelacionarnos y dar a 

conocer nuestros producto."

Juan Carlos Pajares
TECOPSA

"Ha sido una experiencia formidable con 
muchas visitas, nuevos clientes, networking
y conexiones con promotores."

Juan Ramos
RAMOS OBRA & DECO

"Es una excelente oportunidad para establecer 
relaciones y conocer empresas del sector de la 
construcción."

Marta Frutos
OD GROUP

"Una idea fantástica para conectar con otras 
empresas del sector de la construcción."

Carlos de la Fuente
CONCEPTO DE / BIZAFOR

"Un buen evento para el encuentro de empresas
y de público relacionados con  el mundo de la 
construcción. Hemos logrado muchas visitas de 
mucho valor"

Mario Guillén
FUNDACIÓN LABORAL

DE LA CONSTRUCCIÓN

"Es un punto de encuentro donde conectamos 
futuras colaboraciones entre empresas."

“EN LOS NEGOCIOS
NO EXISTE LA SUERTE:
Ser expositor implica estar en el lugar adecuado, 
en el momento adecuado.

TARIFAS
*Otros tamaños a consultar.

*El precio incluye el espacio contratado.
*El diseño y producción del stand, cuadro eléctrico, separaciones, canon de publicidad o cualquier otro extra, no están incluidos.
*El descuento se realiza única y exclusivamente a empresas que tengan un compromiso firme con su negocio y tomen acción

de forma inmediata. Una vez finalizadas las 48 horas puedes contratar pero NO PODEMOS APLICARTE EL DESCUENTO INICIAL.

PREMIUM (30m2)

TARIFA
STANDARD
DESPUÉS DE LAS PRIMERAS 48 HRS

6.000€+IVA

*El precio incluye el espacio contratado.
*El diseño y producción del stand, cuadro eléctrico, separaciones, canon de publicidad o cualquier otro extra, no están incluidos.
*El descuento se realiza única y exclusivamente a empresas que tengan un compromiso firme con su negocio y tomen acción

de forma inmediata. Una vez finalizadas las 48 horas puedes contratar pero NO PODEMOS APLICARTE EL DESCUENTO INICIAL.

PRO (45m2)

TARIFA
STANDARD
DESPUÉS DE LAS PRIMERAS 48 HRS

10.000€+IVA

*El precio incluye el espacio contratado.
*El diseño y producción del stand, cuadro eléctrico, separaciones, canon de publicidad o cualquier otro extra, no están incluidos.
*El descuento se realiza única y exclusivamente a empresas que tengan un compromiso firme con su negocio y tomen acción

de forma inmediata. Una vez finalizadas las 48 horas puedes contratar pero NO PODEMOS APLICARTE EL DESCUENTO INICIAL.

STANDARD (15m2)

TARIFA
STANDARD
DESPUÉS DE LAS PRIMERAS 48 HRS

3.500€+IVA

*El precio incluye el espacio contratado.
*El diseño y producción del stand, cuadro eléctrico, separaciones, canon de publicidad o cualquier otro extra, no están incluidos.
*El descuento se realiza única y exclusivamente a empresas que tengan un compromiso firme con su negocio y tomen acción

de forma inmediata. Una vez finalizadas las 48 horas puedes contratar pero NO PODEMOS APLICARTE EL DESCUENTO INICIAL.

KING (90m2)

TARIFA
STANDARD
DESPUÉS DE LAS PRIMERAS 48 HRS

18.000€+IVA

OFERTA
ESPECIAL
SÓLO DURANTE LAS PRIMERAS 48 HRS

3.000€+IVA

OFERTA
ESPECIAL
SÓLO DURANTE LAS PRIMERAS 48 HRS

15.000€+IVA

OFERTA
ESPECIAL
SÓLO DURANTE LAS PRIMERAS 48 HRS

8.000€+IVA

OFERTA
ESPECIAL
SÓLO DURANTE LAS PRIMERAS 48 HRS

5.000€+IVA
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“EL MAYOR EVENTO CREADO
PARA GENERAR NUEVAS

OPORTUNIDADES DE NEGOCIO”.

PRÓXIMOS EVENTOS:

LA FERIA DE ARQUITECTURA,
CONSTRUCCIÓN Y PROVEEDORES
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